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JSVerkauf nur bei Mieterschutz”

Oberburgermeister Dieter Salomon nennt Bedingungen fur den Verkauf
stadtischer Wohnungen -, Besser investieren als Zinsen zahlen”

itte dieser Woche gingen

Oberbiirgermeister
Dieter Salomon und der Fi-
nanzbiirgermeister vor die
Presse: Das Rathaus erwigt
ernsthaft einen Verkauf von
bis zu 8900 Wohnungen der
Freiburger Stadtbau und der
Stadl. lm Juli soll die Grund-

id im G i

derat fallen. Das Amtsblatt
sprach mit OB Dieter Salo-
mon iiber Motive und Rah-
menbedingungen.

Die Stadtbau ist mit Abstand
der grofite Freiburger Woh-
nungsbautriger;  der  Woh-
nungsbestand der Stadt und der
Stadtbau stellt ein Vermdgen
mit vermutlich dreistelligem
Millionenwert dar. Warum will
sich die Stadt davon trennen?

Salomon: Der Grund liegt in
unserer fatalen Haushaltssitua-
tion, die uns inzwischen fak-
tisch lihmt. Wir haben alle
Moglichkeiten gepriift. Die
Deckungsliicke im Haushalt
wird immer groBer, ohne dass
wir etwas dagegen tun konnen.
Damit wird auch die Verschul-
dung weiter ansteigen, voraus-
sichtlich auf 370 Millionen
Euro bis Ende 2007. Es ist jetzt
schon absehbar, dass der Nach-
tragshaushalt wegen der riesi-
gen Defizite nicht mehr geneh-
migt werden kann, und fiir den
nichsten Doppelhaushalt sieht
es nicht besser aus. Ohne ge-
nehmigten Haushalt sind wir
am Ende aller eigenen Gestal-

tungsspielrdume, wenn wir
nicht einen grofien Schritt wa-
gen. Wir konnten die Schulsa-
nierung, die Sanierung des Au-
gustinermuseums  oder den
Stadtbahn-
Ausbau
nicht reali-
sieren und
miissten
gleichzei-
tig Einrich-
tungen
schlieBen,
Mitarbeiter
entlassen
und  Zu-
schiisse,
anders  als
zuriickfahren.

Ldsst sich die Haushaltsmi-
sere nicht auf anderen Wegen als
mit dem Verkaufvon Wohnungen

brutal

bisher,

Salomon: Wir haben ein
Ziel: Wir wollen unseren Hand-
lungsspielraum  zuriickgewin-
nen und die Stadt im giinstig-
sten Fall mit einem Schlag
schuldenfrei machen. Davon
haben auch die nachfolgenden
Generationen etwas, wenn wir
die Steuereinnahmen in die In-
frastruktur  investieren  statt
Zinsen und Tilgung an Banken
zu zahlen. Das sind pro Jahr
rund 26 Millionen Euro. Wie
viel mit einem Verkauf zu erlo-
sen wire, das konnte nur ein
Bieterverfahren ermitteln. So
weit sind wir noch nicht.

Die Nachricht eines mogli-
chen Verkaufs hat die Mieter
bei der Stadtbau beunruhigt.
Sie fiirchten, dass die Mieten
steigen oder sie aus den Woh-
nungen verdringt werden.

1 Ich nehme die so-

in den Griff bek K

Salomon: Wir versuchen ja
seit vier Jahren alles. Ein Spar-
und Konsolidierungsprogramm
nach dem anderen, Personal-
einsparungen,  Zuschusskiir-
zungen,  Verwaltungsumbau
und vieles mehr. Ohne diese
Anstrengungen sidhe der Haus-
halt noch schlimmer aus. Aber
so schnell kann niemand sparen
wie durch Einfliisse von aulen
Steuerausfille oder Mehrausga-
ben zu verkraften sind. Deshalb
stehen wir heute schlechter da
als vor drei oder vier Jahren.

Welchen Effekt erwarten Sie
von einem Verkauf der Woh-
nungsbestinde, und wie viel
kann die Stadt erwarten?

ziale Verantwortung sehr ernst.
Deshalb werde ich dem Ge-
meinderat einen Katalog von
Bedingungen vorschlagen, die
ein moglicher Erwerber erfiil-
len muss. Zum Beispiel sozial-
vertrigliche Modelle fiir kiinf-
tige Mieterhhungen, Vor-
kaufsrechte fiir Mieter, Schutz
vor Luxussanlerungen Kundl-
1 oder let
Wohnrecht fiir Mieter ab einem
bestimmten Alter. Ich schlage
auch vor, dass unsere Bele-
gungsrechte gesichert werden,
wie wir sie heute schon bei der
Stadtbau und bei anderen Woh-
nungsbautrigern haben. Auch
wenn  Sozialmietwohnungen

den Eigentiimer wechseln, blei-
ben sie Sozialmietwohnungen,
die vor allem fiir Haushalte mit
niedrigem Einkommen ge-
braucht werden. Das ist ein vor-
rangiges Ziel des Vorschlags.

Wie weit ist der Verkauf der
stadtischen ~ Wohnungen  in
Dresden ein Vorbild fiir Frei-
burg?

Salomon: Dresden war nicht
der erste Verkauf von grofieren
Sffentlichen Wohnungsbestéin-
den an private Investoren. Das
hat es in anderen Stidten und
beim Bund auch schon gege-
ben. Aber die ,,Sozialcharta®,
die Dresden mit dem Kaufer
verbindlich  vereinbart hat,
kann durchaus ein Vorbild fiir
Freiburg sein.

In der Offentlichkeit werden

Jetzt Vorwiirfe erhoben, alle

Entscheidungen  seien schon
gefallen und die Stadt verhan-
dele insgeheim bereits mit Inve-
storen.

Salomon: Das ist nicht
richtig. Es gab weder Verhand-
lungen noch gibt es konkrete
Angebote. Bisher haben wir
intern iiberlegt, wie ein Vor-
schlag aussehen kann, und nun
gehen wir rechtzeitig an die
Offentlichkeit. Die Entschei-
dung ist Sache des Gemeinde-
rats. Er wird in jeder weiteren
Phase gefragt werden, genau
so, wie auch die Mieter und die
Mitarbeiter der Stadtbau und
des Amts fiir Liegenschaften
informiert werden. Vorausge-
setzt, der Gemeinderat will

In den letzten Jahren hat die Stadtbau viel Geld in die

Sanierung ihres Wol

t, der damit

natiirlich sehr attraktiv fiir potentielle Kéufer ist

grundsitzlich diesen Weg ge-
hen, schlage ich als nichsten
Schritt vor, jetzt mittels einer
Ausschreibung externe Berater
oder Fachunternehmen zu fin-
den, die im Auftrag der Stadt
ein Bieterverfahren vorberei-
ten. In einem solch komplexen
Verfahren kommen wir nicht

(Archivfoto: A. Landt)

ohne Hilfe von Fachleuten aus.
Erst am Ende dieses Verfah-
rens, wenn alle Angebote auf
dem Tisch liegen und bewertet
sind, kann der Gemeinderat
entscheiden, ob und an wen
verkauft werden soll. Das ist
vielleicht in einem Jahr der
Fall. L4




